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 به تجارت فروش مستقيم خوش آمديد 

. ديرا انتخاب كرده ا مي فروش مستق ديايخودش به سمت شما ب ت يآن كه موفق ينشستن و منتظر ماندن برا يكه به جا  ميي گو يم كيبه شما تبر  

. كرده است  رييتغ  ايدن ددنيكه فهم ديهست  يو شما جزو افراد ديكرده ا  سرا ح ياقتصاد  راتييشما تغ دياشما انتخاب درست كرده   

  يو بعض شونديما ملحق م فه يها آدم به طور سالانه به حر ون يليم ، ديرا دار ديهست قشيكه لا ت ياكنون شما شانس گام نهادن در موفق هم

.ها نه يكنند و بعض  ي گذار هيپرورش خودشان سرما يبر رو  رنديگيم م ياز آنها تصم  

. يدقدم را بردار ن ي و اول ديكنند جدا كن  ينم يكه بزرگ باز يرا از افراد خودتان   

. ست يدر كار ن يز يسحرآم يايلوب چيه دي انجام ده  يآن كار يبرا  دياما ارزشش را دارد شما با ست يآسان ن ري ر؟خيخ ايآسان است؟بله  ايآ  

.شماست  ي لازم برا يانجام كارها يگذاشتن نقشه راه مشخص برا اريشما و در اخت  ت يموفق ي برا يدگاه يد جاديما ا هدف  

. ميشروع كن  ديي ايو ب  ديتجارتتان آماده باش يراه انداز يبرا  پس،  اما بهتر است   ست يفوق العاده ن مي مستق فروش  

 فروش مستق يم يعني شيوه نوين توزيع كالا 

 بازار سنتي : 

 مشتري                        خرده فروش                         عمده  فروش                       كارخانه 

 هزينه بالاي تبليغات ، حمل و نقل هر بخش و انبار داري 

 فروش مستقيم : 

 مشتري                          مشاور فروش                           توليد كننده

)  تبليغات كلامي ( ذفحهزينه تبليغات    

از فوراور   ييزا  درآمد يراه ها  

 آني سود%   48تا  5 ي (محصولات در قالب مشاور سلامت ي از محصولات با ارزش و معرف استفاده  ( 

 پورسانت )  %  43تا  25 ي (و پرورش مشاوران سلامت گرانيگذاشتن تجارت خود با د انيم در 

 پورسانت )  %   18تا 3 (  سازمان فروش رشد 

در اقتصاد امروز م يفروش مستق يايمزا  

 فوق العاده كم  يگذار هيسرما    

 كمك به ديگران امكان    

 سفر يها  فرصت    

  ي درآمد انفعال ليپتانس  

  به مدرك و تخصص از ين بدون    

 منعطف ي بند زمان   

 خود بودن سيرئ  
  شغلي خانگي   
 و زماني  امكان دستيابي به آزادي مالي 
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 آشنايي با كمپاني فوراورليوينگ 

ما را محقق كند  ياها يرو يتمام توان  يكه م يشركت،  ميپردازيم كايآمر نگيويفوراورل يكمپان يبه معرف ادامه در  

  ميلادي)١٩٧٨سال سابقه كمپاني در فروش مستقيم(تاسيس در سال  45بيش از  

  ورا در جنوب تگزاس و جمهوري دومنيكن  ميليون گياه آلوئه 150صاحب بيش از  

  كشور جهان   160مالكيت و مديريت يكپارچه و داشتن دفاتر نمايندگي در بيش از  

  .تمام مراحل كاشت، داشت و برداشت در مزارع فوراور به صورت دستي و طبيعي صورت مي گيرد  

  طبيعي براي پرورش آلوئه ورا به روش سنتي. ١٠٠استفاده از كود %  

  بر عهده خود كمپاني مي باشد.  مسئوليت بسته بندي ، حمل و نقل و توزيع محصولات فوراور به سراسر دنيا و 

 14001و ايزو  9002 ، 9001يزو داراي تاييديه ا  

 ) داراي تائيديه از انجمن بين المللي علوم آلوئه وراIASC (  

  حيوانات (داراي تائيديه از انجمن دوست داران رفتار اخلاقي باcrultry Free(  

   ميان از  ميلر  باربادنسيس  نام  به  ورا  گونه آلوئه  بهترين  خواص    ٤٠٠انتخاب  بيشترين  كه  ورا  آلوئه  مختلف  گونه 

  درماني را براي بدن انسان دارد.

 ت محصولات.دارا بودن بخش تحقيق و توسعه براي بالابردن سطح كيفي  

 .داراي تاييده ي حلال و كوشر براي جوامع اسلامي و يهوديت  

 ) تأييديه فري پارابنParaben declaration  (  

 تأييديه فري گلوتن ) Gluten free (  

  به پي دي اف هيئت علمي مراجعه شود تغذيه( برجسته پزشكي و كارشناساندارا بودن تيم (  

  .بهره مندي از طرح درآمد زايي سخاوتمندانه و عادلانه  

 در طرح درآمد زايي به صورت مادام العمر.  ثابت شدن رتبه هاي بدست آمده  

  .حق عضويت و دريافت كد تخفيف بدون نياز به پرداخت هزينه ثبت نام  

  .قابليت دريافت درآمد مضاعف به منظور خريد اتومبيل در صورت واجد الشرايط شدن  

  .قابليت سهيم شدن در بخشي از سود ساليانه كمپاني در صورت واجد الشرايط شدن  

   واجد الشرايط به نقاط مختلف دنيا ، به همراه    مشاورانپيش بيني سفرهاي مجلل و باشكوه تفريحي و كاري براي

  يك نفر همراه به صورت كاملا رايگان.

   راه اندازي بنياد خيريه فوراورگيوينگ كه توانسته است از طريق ارائه منابع تحصيلي ، امداد رساني ، پشتيباني از

 معلولين و بسياري از زمينه هاي ديگر به هزاران نفر در سراسر دنيا كمك رساني كند. 
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 عضو شدن به موثرترين روش ممكن

تبليغات در كسب و كار ما بر پايه  . به بهترين مشتري خودتان تبديل شويد،  است كه نيساختن كسب و كارتان ا و  شروع يراه برا نيبهتر

  ديكنمي محصول را تجربه  يايخودتان مزا  يوقت  ،  احساسات واقعي ما حرف اول را ميزندتبليغات كلامي است و در اين نوع از تبليغات 

. ديكن هيتوص گران يبه د بيشتراعتماد به نفس   و اقياشت باو تر   آن را راحت  ديتوانيم  

زندگي مردم رفع ميكنند اين محصولات فقط براي كسب درآمد نيستند ، اين محصولات با ارزش هستند و نيازهاي زيادي را در   

افتخار كنيد و در مورد آن فخر   ليوينگ استفاده كنيد ، به برند فوراور روزانهبه صورت شخصي  را متعهد شويد كه از اين محصولات 

.يه يك طرفدار دو آتشه تبديل شويد  ، بفروشيد  

  .قرار دهيداز محصولات در جمع و جلوي ديگران ، محل كار ، در زمان صبحانه ، ناهار ، شام استفاده كنيد و محصولات را در معرض ديد 

  (ليست محصولاتي كه ميخواهيد در آينده تهيه كنيد را يادداشت كنيد) بهترين سرمايه گذاري در اين كار چيست؟ 

.................................................................................................................................... .  

 (اين كار نياز به سرمايه كمي در شروع دارد اما  بي نياز از سرمايه نيست)  براي راه اندازي يك كسب كار چقدر سرمايه لازم است؟  

 ....................................................................................... ...........................................................  

  ؟ چه كمكي به ما ميكند  ردر شروع كاخريد استارترپك 
............................................................................................................................. .....................  

 ؟ مما از امروز در حال ساخت فرهنگ كسب و كارمان هستيم اما آيا در حال ساخت فرهنگ درستي هستي  

............................................................................... ........................................ ...........................  

  بقيه عمر كاريمان چه داستاني از شروع كار قرار است تعريف كنيم؟  

............................................................................................................... ............. ......................  

  كه ما انجام داده ايم انجام مي دهند يا كاري كه فقط مي گوييم؟ را مردم كاري  

............................................................................................................................. .....................  

 (زماني كه قيمت ورود كم است ، قطعا قيمت خروج هم كم است)  چه كسي احتمال موفقيت بيشتري دارد؟  

..................................................................................................................................................   
 (چه مبلغي در چه بازه زماني)   انتظار ما از فوراور چقدر است؟  

 .... .......................................................................................................................................... ....  

  (چقدر سرمايه و چقدر زمان در روز)  بها مي دهيم؟ اتمان چقدر براي بدست آوردن انتظار 
............................................................................................................................. .....................  

  (برروشور،كاتالوگ،ويديو،ويس و...) براي شروع كار به چه ابزاري نيازمنديم؟  

.............. ............................................................................................................. ....................... 

 ( اهرم رنج و لذت )  دلايل اجبار كننده ما چيست؟ 
............................................................................................................................. .....................  
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 سفر خود را شروع كنيد 

  تنها راه درآمد در اين كسب و كار داشتن گفتگوي روزانه با افراد در مورد محصولات و فرصت درآمدزايي است 

گفتگو و انتقال حس واقعيمان در مورد اين برند و محصولات است  100هدف ما در ماه اول ايجاد   

 شايد در نگاه اول اين عدد زياد به نظر برسد اما همه ما در اطرافمان افرادي را داريم كه به اين محصولات نياز دارند 

توانيد با آنها اقدام به گفتگو كنيد ليست آنها را بنويسيد  پيش رفتن و همينطور به يادآوري افرادي كه ميتر براي راحت   

 ليست افرادي كه... 

    از شما حمايت مي كنند  

    به دنبال اجناس برند و با كيفيت هستند  

   به سلامت جسم و زيبايي پوست خود اهميت مي دهند  

  به محصول شما نياز يا عارضه هاي زير را دارند  

( كبد چرب ، مفاصل ، گوارش ، مجاري ادراري و كليه ، هورموني و جنسي ، اعصاب ، خود ايمني ، واريس ، فشار خون ، 

 قلبي ، لاغري ، چاقي ، نا باروري ، جوش ، چين و چروك ، لك پوستي ، زخم و التهاب و... ) 

ديدرا به صورت كامل آموزش خواهيم و معرفي محصولات روش اصلي اقدام  دو در ادامه  

 شخص به شخص  نمايش گروهي محصولات 

  آموزش معرفي به شيوه شخص به شخص 

)  ذهنيت شكارچي و كشاورز ( مردم به مشاورين بيشتر از فروشنده ها اعتماد مي كنند   

 چرا نه ميشنويم؟

ه هشدار فروشندفعال كردن دكمه  .2 تايمينگ بد )(  نامناسب  زمانبندي .1

  ؟ ( داستان دروني )   دند كمك كننآيا ما معتقد هستيم محصولات ما كيفيت مناسبي دارند و به شخص مقابل ميتوان

:  مشاورهقسمت اصلي  4  

+ ارائه راهكار مناسب  + بستن مكالمه   و يخشكن حسن تفاهمايجاد +  شناخت نياز و سازي اعتماد  

  ت نيازخشناو اعتماد سازي  

  خوب سوال پرسيدن و خوب گوش دادن   =   و شناخت نيازاعتماد سازي 

   . تعريف از شخص مقابل و دادن حس خوب اعتماد بيشتري جلب كنيدو در شروع مكالمه ميتوانيد با لبخند زدن 

پرسيدن سوالات متعدد و شنيدن صحبت هاي مشتري احتمالي با دقت ، باعث اعتماد سازي و همينطور در ادامه شناخت نياز  

دقت داشته باشيد اصلا سريع سراغ اصل مطلب نرويد ، خوب گوش دهيد و به هيچ وجه وسط صحبت  فرد مقابل مي شود ،  پس 

  .  نپريد احتمالي  هاي مشتري

الات بسته سو                      ت باز سوالا
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  چند وقته اين مشكلو داري؟  

 انجام دادي؟  چه كارهايي براي بهبودت  

  ؟ يهزينه كرد  چقدر تا به امروز براي بهبودت 
  چند بار براي بهبودت اقدام كردي؟  

  چه عاملي باعث به وجود آمدن اين مشكل شده است؟  

  اقداماتي كه براي بهبودت انجام دادي چه تاثيراتي داشته؟ 
  براي زيبايي و جذابيت موهات چه كارهايي انجام ميدي؟ 

 باشه كه   بي نقص  اينقدر پوستت  كه  تا حالا به اين فكركردي

 لوازم آرايشي ديگه استفاده نكني؟ 
  چه محصولاتي استفاده ميكني؟   تپوست  روزانه و شبانه براي روتين  

   پوستت چه كارهايي ميكني؟   سازيجوانكمك به براي 
  و اشعه خورشيد   از پوستت در برابر آلودگي ها  تبراي مراقب

 چه كارهايي انجام ميدي؟ 
  تا حالا به اين فكر كردي پوستي جوان تر و شاداب تر داشته باشي؟

  و يخشكن ايجاد حسن تفاهم  
  يان كنيدتفاهم داريد را بواقعيتي كه شما و مشتري احتمالي بر سر آن   يك يا دويعني لبخند به لب داشته باشيد و ايجاد حسن تفاهم 

 ميخواهي به تو هم بگويم؟   براي مشكل تو دارم ،يخشكن يعني من راهكاري ،  يخشكن ميرسدجملات نوبت به  گفتن واقعيت هابعد از   و 

فرمول اول : سوالات متعدد تا شناخت نياز + بيان يك واقعيت مربوط به مشكل شخص + اينطور كه من متوجه شدم و بيان مشكلات و  

مشكلتو حل كني؟ نارضايتي هاي شخص مقابل + دوست داري   

  هم ، خيلي فلان كاراروكردي هم تا حالا واينطور كه من متوجه شدم  مشكل تو فلانه اكثر مردم دوست دارن بدنشون سالم باشه ، مثال : 

؟مشكلتو حل كني دوست داري ؟ درسته ، اذيتي و دنبال يه راه حلي  

  تازگي ها همين + منمربوط به مشكل شخص  يك واقعيت  + خب ميدوني كه چقدر و بيان   فرمول دو : سوالات متعدد تا شناخت نياز

؟   دوست داري تو هم بدوني اگر دوست داري به تو هم بگم يا  راهي پيدا كردم كه و بيان راه حل + فهميدم كه يا من جديدا  

 مثال : خب ميدوني كه چقدر جوش صورت اعتماد به نفس آدمو پايين مياره ، من جديدا راهي پيدا كردم كه ديگه صورتمون جوش نزنه

 اگر دوست داري به تو هم بگم .

  ( معرفي محصول )  رائه راهكار مناسب ا  
 قدرت مند ترين سلاح ما داستان شخصيمان  است 

داستان شخصي رائه امراحل    

 قبل از استفاده از محصول نارضايتي هاي  مشكلات و  

 مضاياي محصول ( اه حلي كه پيدا كرديدر  (  

  د از استفاده محصول عب فيدبك هاي مثبت بدست آمده 
  داري بيشتر برات توضيح بدم؟ حالا قسمت جالب ماجرا اينه كه ..... ، دوست  

 مي شوند شما  حس و انرژيجذب حس و انرژي خود را منتقل كنيد ، افراد در بيان داستان شخصي خود 

، فقط دقت داشته باشيد   معرفي كنيد مشتري را به او توانيد محصولات مورد نياز   بعد از گفتن داستان شخصي مي

ميگيرند پس مراحل قبل را به خوبي انجام دهيدقبل از شنيدن جزئيات تصميم خود را افراد   

  شما زود تر پاسخ دهيد  "اگر استفاده كنم چه اتفاقي براي من مي افتد " سعي كنيد به سوال 

لاتي در رابطه با دادن قيمت محصونك  

 هيچ وقت قيمت رند به مشتري ندهيدو   قيمت محصولات را در اول گفتگو به هيچ وقت اعلام نكنيد  .  

  ه داستان هاي بيشتر و اطلاعات محصولات و مزاياي آنها  ئارزش محصول با يكديگر رابطه مستقيم دارد ، با اراقيمت و

 . دادن اطلاعات خيلي خلاصه از كمپاني ، ارزش محصول را در ذهن مشتري بالا ببريدو همينطور 

 مشخص كنيد  ي رادهيد حتما قيمت اصلي را اعلام كنيد و براي استفاده از تخفيف مدت محدود اگر تخفيفي مي  . 
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 ( قطعي كردن ) بستن مكالمه    

توانيد از نمونه هاي زير استفاده كنيد  هستيم ، مي  و درخواست سفارش حال نيازمند يك جمله براي بستن مكالمه  

 خب تصميمت چيه؟"  بگوييمو بعد از جواب به سوالات  ؟ گفتم تو ديگه چي دوس داري بدوني  من تا اينجاشو " 
  سفارشاتمو خودم ميخوام  ، من  تو  حل مشكل  براي  بهترين گزينست  توام    به نظر من فلان محصول  اگر  امروز رد كنم 

  دستت برسه . به زودتر و سفارشاتتو بدي بگم با هم ارسال كنن

( وظيفه ما اخذ تصميم است )  شود حالت زير مي  3منجر به يكي از   مكالمهبستن   

ورود به باشگاه مشتريان                             گرفتن سفارش                             جواب بله  

ليست فعلا خير                               پاسخ به مخالفت ها و سوالات                              ؟چرا نه                                جواب نه  

پروسه پيگيري                             برم فكر كنم يا برم مشورت كنم يا تحقيق كنم يا .....                            خبر ميدم   

  (آبجكشن ها)  ؟ و اعتراضات مخالفت ها  مراحل رسيدگي به

 را يك فرصت دوباره براي آموزش ببينيد ها پس پاسخ به آبجكشن، ابراز آبجكشن يك امر كاملا طبيعي است 

   تا منشا اعتراض را بيابيد سوال بپرسيد،  وافقت كنيدم .1
  دقيقا منظورتون چيه؟  كاملا درسته فقط ميتونم بپرسم كهيا چي باعث شد اين رو بگين؟ كاملا درسته فقط ميتونم بپرسم كه مثال : 

  دركت ميكنم و....)  كاملا،  بودم منم مثل توبه نكته خوبي اشاره كردي ،  ( دايجاد كنيرابطه همدردي تاييد كنيد و  .2

  داستان بگوييد يا مقايسه كنيد  .3

 مكالمهاستفاده از جملات بستن  .4

 شروع پروسه پيگيري 

  گاهي اوقات مشتري به زمان بيشتري براي شروع نياز دارد و براي خود زمان ميخرد اما ما بايد توجه داشته باشيم كه بايد

)  پا را لاي در بگزاريم قرار بعدي را با او هماهنگ كنيم ( اصطلاحا  

  ( صبور باشيد)  اخذ تصميمپيگيري يعني وعده دادن و عمل كردن به آن تا زمان  ،  دادن است هدف از پيگيري آموزش 

بهت پيام ميدم و نتيجه مشورت يا تحقيقاتت رو ازت ميپرسم 8من خودم فردا ساعت  :  مثال  

  بار جواب نداد يا بررسي نكرد از جمله زير استفاده كنيد  اگر شخص چند

 ببين من نميخوام مزاحمت بشم و وقتتو بگيرم اگر جوابت منفيه لطفا بهم بگو

  ( تهيه جدول پيگيري افراد )  پيگيري را تا حصول نتيجه ادامه دهيد و  كمك بگيريد براي پيگيري از ابزار 

 اگر من به شما اين ابزار را بدهم ، تا چه زماني قطعا  " تعهد زماني بگيريد يعني از جمله  ، حتما در پيگيري با ابزار

توانيد تعهد زماني دوم را نيز بگيريد يعني بعد از گفتن جمله قبل   و حتي مي  استفاده كنيد" ؟  خواهيد كردبررسيش 

 " مان با شما تماس بگيرم ، قطعا قطعا بررسيش كرديد درسته؟ زپس من اگر فلان  "بگوييد 

 استفاده كنيد هم  توانيد از تاييديه هاي اجتماعي ( تست مونيال )  در پروسه پيگيري براي ايجاد اعتماد بيشتر مي 

  9در صورت مواجه با جواب نه از راهكار ليست فعلا خير استفاده كنيد ( صفحه  ( 
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 آموزش برگزاري نمايش گروهي محصولات

 است محصولات  نمايش گروهي اطرافيان به محصولات معرفي براي  ابزار  ساده ترين و  ترين مهم گفت توانب شايد

  ت محصولا   نمايش گروهيشيوه دعوت افراد به 

 (عجله داشته باشيد) تماس و گفتگوي اوليه  .1

   حسن تفاهميا  بيان مشكل شخص مقابل .2

 يخشكن  .3

 قطعي كردن  .4

  مثالي از شيوه دعوت :  

  ؟ وضاع احوال چطوره ا سلام فلاني خوبي ، خانواده خوبن ، چه خبرا ،  .1

سن پوستش بيشتر از سن  خب ميدوني كه چقدر اين روزا رسيدگي به پوست اهميت پيدا كرده و قطعا هيچكسي دوست نداره كه   .2

واقعي خودش باشه ، من همين تازگي ها متوجه شدم كه اتفاقا تو همين وضعيت افراد زيادي هستن كه پوست فوق العاده اي  

  دارن و هرروز پوستشون جوان تر ميشه 

  ؟  دوست داري توام بدونيمن راه حلشو پيدا كردم ،  .3

من در روز فلان و ساعت فلان برنامه اي ترتيب دادم كه بفهميم بايد چيكار كنيم فقط ظرفيت اين جلسه بسيار بسيار  .4

 . محدوده  اگر حتما حتما مياي بهم بگو كه برات جا رزرو كنم

  شما يك موهبت و هديه در دستانتان داريد ، انرژي ، شور و اشتياق و باور شما حرف اول را ميزند 

  كنيد در دعوت افراد اعلام محدوديت كنيد و بعد از آن نيز حس اضطرار ايجاد 

   بشوند دعوت افراد  از محدودي تعداد است نيست بهتر  گسترده تبليغات به نيازي  هيچ افراد كردن  دعوت براي   

  حتما روز برگزاري هم دوباره پيگيري كنيد  ، بعد از قطعي كردن با شخص مقابل  

 افراد در شروع از كسب و كارتان شويد   مي توانيد در دعوت از افراد بسيار نزديك ، خواستار حمايت اين 

  شحص نشان دهيد كه فرصت    هدر صورت كنسل كردن يا حضور نداشتن شخص ، خود را نگران يا ناراحت نشان دهيد و ب

 بزرگي را از دست داده است ، در نهايت تلاش كنيد براي ايونت بعدي شخص را دعوت كنيد

 كنيد  ايجاد افراد براي  صميمانه و  گرم محيطي  خودتان خلاقيت با  كنيد سعي   

 اند  آمده  شما  اعتبار  به   افراد  ي  همه  و  هستند  شما  دوستان  شده  دعوت  افراد ،    در برگزاري اين جلسات ميزبان شما هستيد  

  حاميتان   از   هيچوقت  پس  نشست  خواهد  دوستانتان  دل  به  هايتان  گفته  بدهيد  توضيح  معمولي  و  ساده  كه  هم  چقدر  هر

 در برگزاري بهتر اين جلسه است  كننده ، حامي يك كمك   بدهد  توضيح شما  جاي به يا كند شروع را جلسه كه  نخواهيد

 براي بازدهي بيشتر ميتوانيد با استفاده از محصولات   ،    كنند  امتحان  بلكه  ببينند  نه تنها  را  محصولات  تا  آيند  افراد مي

 . ( از  ايده آل گرايي در اين موضوع دوري كنيد )  منتقل كنيداز محصولات را به افراد  پوستي حس واقعي استفاده

 كنيد  مجهز هايتان و كاتالوگ  بروشورها با را  محصولات نمايش گروهي كه  نكنيد فراموش   
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 نه در شروع جلسه  در صورت تدارك ديدن پذيرايي حتما در پايان جلسه پذيرايي صورت بگيرد 

   12در انتهاي ايونت از افراد بخواهيد تا سفارش خود را قطعي كنند و اگر به پروسه پيگيري محول شد ظرف مدت  

   ساعت پيگري را انجام دهيد 24تا 

  محصولات نمايش گروهيجلسه   اري زبرگ ترتيب

 آمدگويي   خوش  و  حضار  از تشكر .1

  حاميتان  اريذگ ارزش و معرفي .2

  و آگاهي رساني  طبيعي محصولات استفاده از ت ياهم و تغذيه نامناسب  وضعيت  به راجع توضيح .3

  ايجاد حسن تفاهم و يخشكن   .4

 دوست داريد شما هم بشنويد ؟  -من جديدا راهي پيدا كردم كه + راهكار  - مثال : خب ميدونيد كه چقدر اين روزها + بيان يك مشكل 

 ليوينگ فوراور محصولات انتخاب  دلايلداستان شخصي خودتان و  .5

 ... و  ورا آلوئه ، كمپاني توضيحات .6

  بخش  هر از محصول چند  توضيح .7

  محصولات پوستي و... و  ٣ امگا ،  ورا آلوئه نظير  هاي تست  انجام .8

  پاسخ گويي به سوالات و سفارش گيري شخص به شخص  .9

   آن جلسه سه نفره نيز گفته  نفره با حضور يك مهمان هم قابل برگزاري است ، كه به    3اين جلسه به صورت

 مي شود و از اين روش هم مي توان براي مشاوره و معرفي محصولات استفاده كرد . 

  ليست فعلا خير : 

يا روشن كردن  دلايل نخريدن افراد ممكن است زمانبندي نامناسب ( تايمينگ بد ) همانطور كه قبلا گفته شد 

  .  چيست؟ ما بايد شخص را وارد ليست فعلا خير كنيم باشد اما راهكار دكمه هشدار فروشنده 

  قطعا زمانبندي همه چيزه ، اگر اشكالي نداره ... با جمله ، 

تهيه محصولات نيست چون قطعا زمان بندي همه چيزه ، اما اگر اشكال نداره من   مثال : متوجهم كه الان اولويتت

محصولات و تخفيف ها و... رو بهت بگم و نظرتو   شركت و و خبرهاي جديد در مورد گاهي باهات در تماس باشم

  بدونم؟

  به زندگي مردم است   بيشتروظيفه ما پيشنهاد و افزودن يك گزينه هميشه يادتان باشد 

تصميم به استفاده محصولات الان يا بعدا يا هيچ وقت به عهده خود شخص است ما   

  قرار ميدهيم براي سلامت بيشتر را در اختيار افراد  بيشترفقط يك گزينه 
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 به انفجار اصلي متعهد شويد
 براي شما يك خبر خوب و يك خبر بد دارم 

 ند خبر خوب : همه چيز دست شماست و فقط با اقدام كردن نتايج بدست مي آيد  

  : ند همه چيز دست شماست و فقط با اقدام كردن نتايج بدست مي آيد  خبر بد  

و با تمام قوا تلاش كنيم  اگر به دنبال موفقيت در اين كسب و كار هستيم بايد يك شروع سريع و پرقدرت داشته باشيم  

 خودتان را استخدام كنيدو اين كسب و كار را مانند يك شغل ببينيد(  متعهد شويم  (  

  كارآفرينيتفاوت ديدگاه كارمندي و  

   ( چند ساعت در هفته؟ ) ساعات كاري خود را مشخص كنيد و آن را مقدس بشماريد 

به سراغ  بايد حال  ، تهيه كرديمكه مي توانيم محصولات را به آنها معرفي كنيم  ينفرات  ي از ليست در شروع كار 

. آنها را با محصولاتمان آشنا كنيم  افراد ليستمان برويم و  

  .   مي باشدمشتري  20، تا بدست آوردن حداقل  روز آينده  30نفر در  100هدف ما بيان داستان شخصيمان براي  .1

  )   WMOو    DMO( داشتن  محصولات گروهي+ هفته اي يك نمايش معرفي شخصي 2روزانه  .2

 
  كاشت و برداشت را فراموش نكنيد   ،قانون نسبت ها 

شما ارزشمنديد و اين كار نيز ارزشش را دارد

 ماه اول 

درهم  0120=%30* 4000=200*20  

 ماه دوم 

درهم  800=10%* 8000=200*40  

سوم ماه   

درهم 1600= 10%* 16000=200*80  

رم ماه چها  

160*200=32000 *10%=3200 

 درهم

 ماه پنجم 

320*200=64000 *10%=6400 

 درهم

درهم درآمد  1200 ماه اول  

  درهم درآمد 2000 مجموعا  ماه دوم

درهم درآمد 3600 مجموعا ماه سوم  

د درهم درآم 6800 مجموعا ماه چهارم  

درهم درآمد  13000 مجموعا ماه پنجم  


